
Wir suchen (m/w/d)

Das bringen Sie mit

Unterstützen Sie uns bei spannenden Aufgaben

Das sind wir

Dann freuen wir uns auf Ihre vollständigen Bewerbungs-
unterlagen (Anschreiben, Lebenslauf, Zeugnisse,  
Gehaltsvorstellung, möglicher Eintrittstermin). 
Bitte beachten Sie, dass wir nur Bewerbungen per E-Mail 
akzeptieren (bewerbung@desaysv.eu).

Interessiert?

Das erwartet Sie

Das bieten wir

Desay SV Automotive Europe ist auf Antennen-, Elektronik- 
und Softwarelösungen für unterschiedliche Branchen 
und Anwendungen spezialisiert. Darunter Erstausrüstung 
von Fahrzeugen, Fahrzeugantennen und Zubehör, Behör-
den- und Sicherheitsfunk und Smart Meter/Smart Indus-
try. Mit eigener Forschung, Entwicklung und Produktion 
in Weimar stehen wir für höchste Qualität und Zuverläs-
sigkeit „Made in Germany“. Wir sind Teil von Desay SV, 
einem führenden Anbieter von Infotainment- und Fahrer-
assistenzsystemen mit Sitz in China.
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	 Eine umfassende Einarbeitung
	 Individuelle Trainings durch unsere Führungskräfte
	 Lohnfortzahlung auch bei Quarantäne für ungeimpfte Personen
	 Kostenfrei Kaffee, Wasser und wöchentliche Obstlieferungen
	 Parkplätze und eine Top- Verkehrsanbindung
	 Vorgesetzte, die sich für Sie einsetzen und für Sie da sind

Technical Account Manager

	 Abgeschlossenes technisches Fach- oder Hochschulstudium
	 Sehr gute Branchenkenntnisse und mindestens ein- 

schlägige Branchen- und Vertriebserfahrung
	 Befähigung zur Motivation
	 Hohes Organisationstalent, hohes Verhandlungsgeschick
	 Repräsentatives Auftreten, gepflegtes Äußeres
	 Gute rhetorische Fähigkeiten
	 Hohes unternehmerisches Denken, Durchsetzungsvermögen
	 Ausgeprägtes Verantwortungsbewusstsein
	 Fremdsprachenkenntnisse (Englisch) min. A2 Niveau
	 Hohe Entscheidungsfreudigkeit
	 Sicherer Umgang mit SAP und MS-Office
	 mind. Führerscheinklasse B

	 Ansprechpartner für OEM sowie Non-OEM Kunden bei 
technischen Fragestellungen

	 Verantwortung für die Zusammenfassung technischer 
Aspekte als eigenständiger Teil bei der Angebots- 
erstellung für Kunden 

	 Aufsetzen von Lösungsprojekten in Zusammenarbeit 
mit den Abteilungen Entwicklung sowie Projekt- 
management und Produktion 

	 Durchführung von abgeleiteten Projekten vom Eingang 
bis zum Abschluss des Kundenanliegens

	 Ableitung von Projekten für Fehlervermeidungsstrategien 
und regelmäßige Abstimmung mit den Abteilungen dazu

	 Durchführung und Nachhalten von Analysen und  
technischen Verbesserungen

	 Präsentation von Daten und Produkten in internen 
Schulungen sowie vor dem Kunden.

	 Unterstützung und Qualifizierung in technischen  
Themen innerhalb des Vertriebsteams  

	 Datenpflege und -analyse im SAP 


